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ვაკანსიის აღწერა

გაყიდვების მენეჯერი
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Тбилиси

განათლება : პროფესიული განათლება

გამოცდილება : დამწყები

სექტორები : უძრავი ქონება

კონტრაქტი : ხელშეკრულება

სასურველი სამუშაო საათები : სრული განაკვეთი

ენები

ვაკანსიის დეტალები

შპს "პრესტიჟ ჯორჯიაში" მუშაობა კომპანიასთან ერთად ზრდისა და განვითარების შესანიშნავი შესაძლებლობაა.

ჩვენ გვჭირდება თანამშრომლები, რომლებიც მზად არიან წვლილი შეიტანონ კომპანიაში და გახდნენ მისი

ნაწილი, ჩვენ კი, თავის მხრივ, უზრუნველვყოფთ პროფესიული ზრდის ყველა პირობას, დავეხმარებით იდეების

განხორციელებაში და ნდობას ვუცხადებთ მომავალს! 
 

უძრავი ქონების სააგენტოში მუშაობის დაწყება შეგიძლიათ ნებისმიერ ასაკში და წარმატებული კარიერის შექმნა.

ჩვენი კომპანია ზრუნავს თავის თანამშრომლებზე, უზრუნველყოფს პროფესიონალურად აღჭურვილ სამუშაო

ადგილებს, მოხერხებულად განლაგებულ ოფისებს, მოქნილ სამუშაო საათებს და ღირსეულ ხელფასს. 
 

ჩვენს უძრავი ქონების სააგენტოში მუშაობა კარიერული ზრდის შესანიშნავი შესაძლებლობაა! 
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კადრების გაფართოებასთან დაკავშირებით, ჩვენს გუნდს ვიწვევთ ყურადღებიან, აქტიურ, კომპეტენტურ,

გრძელვადიან თანამშრომლობაზე ორიენტირებულ უძრავი ქონების აგენტად თბილისში. 
 

პასუხისმგებლობა: 
 

გარიგების მხარდაჭერის საკითხებზე არსებულ კლიენტებთან მოლაპარაკებებისა და შეხვედრების ჩატარება ; 
 

კლიენტთა ქსელის განვითარება, ახალი კლიენტების მოძიება და მოზიდვა; 
 

ვარიანტების შერჩევა; 
 

შთაბეჭდილებების ორგანიზება, ობიექტების შემოწმება; 
 

მომხმარებელთა მხარდაჭერა თანამშრომლობის ყველა საკითხზე. 
 

მოთხოვნები: 
 

ქართული ენის ცოდნა-თავდაჯერებულ დონეზე ან მშობლიურ 
 

რუსული ენის ცოდნა-თავდაჯერებული დონე ან მშობლიური 
 

ინგლისური ენის ცოდნა - b2-upper intermediate ან higher 
 

მაღალი კომუნიკაციის უნარი, სიკეთე, რეაგირება, თავდაჯერებულობა; 
 

გაყიდვების გამოცდილება, ცივი ზარების გამოცდილება მისასალმებელია; 
 

ფოკუსირება შედეგებზე, უძრავი ქონების განვითარების სურვილი; 
 

პირადი მანქანის არსებობა მისასალმებელია; 
 

პირობები: 
 

ხელფასი გასაუბრების შედეგების საფუძველზე; 
 

ადაპტაცია და მხარდაჭერა მუშაობის ყველა ეტაპზე; ყველა ბიზნეს პროცესის სრული ავტომატიზაცია

(ვასწავლით Bitrix-24-თან მუშაობას); 
 

ტრენინგი კომპანიის ხარჯზე 
 

სრული, სტაბილური დასაქმება. მოქნილი სამუშაო საათები; 
 

ოფიციალური დასაქმება და სოციალური მომსახურება.პაკეტი; 
 

პროფესიონალთა ახალგაზრდა გუნდი, რომლებსაც უყვართ თავიანთი საქმე; 

პროფესიული და კარიერული ზრდა. 
 

ჩვენ ვეძებთ თქვენ, თუ თქვენ ხართ აქტიური, კომუნიკაბელური, მზად ვართ ვიმუშაოთ და ფულის შოვნა!

კონტაქტი

მობილური: (+995) 599 86 89 99




